Partner Profil

o . EXPERT
Bringing extraordinary people together. GROUP

Oliver Groschupf

Background

Europa, dem Mittleren Osten und Afrika (EMEA).

sowie Customer Experience.

e Spezialist fiir internationale Expansion

Personalberatung

o Langjdhrige Erfahrung in der Geschiftsleitung bei
global fihrenden Unternehmen der Logistikbranche
mit Verantwortung fir Deutschland, Belgien und die
Niederlande sowie lbergeordnete Zustindigkeiten in

e Erfolgreiche Fiihrungsfunktionen in den Bereichen
Marketing, Vertrieb, Strategie, Transformation, M&A
und Integration, Innovation & Produktentwicklung

nachweisbaren Erfolgen bei der ErschlieRung neuer
Markte und der Optimierung von Geschaftsprozessen.

e Suche und Auswahl von hochqualifizierten Fihrungskraften und Spezialisten fir samtliche
Funktionsbereiche Ihres Unternehmens — mit besonderem Fokus auf folgende Branchen:
Transportlogistik, Lagerlogistik, Distributionslogistik, Produktionslogistik, Beschaffungslogistik,
Reverse Logistics, IT- und Digitalisierungslogistik, Internationale Logistik und Zollmanagement,

Nachhaltigkeitslogistik

e Rekrutierung von nationalen und internationalen Top-Fihrungskraften mit hoher Spezialisierung in
Schllusselbereichen wie: Geschiftsfiihrung, Vorstand, Vertrieb, Key Account Management, Business
Development, Marketing, Produktion/Werksleitung, Qualitaitsmanagement, Produktmanagement,

Einkauf, Technik, Forschung & Entwicklung (F&E), Kundendienst, Finanzen und Controlling

e OQutplacement und Newplacement — professionelle Begleitung von Veranderungsprozessen fir

Flihrungskrafte und Spezialisten.

e Nachfolgeplanung — strategische Unterstiitzung bei der Sicherstellung von Fiihrungskontinuitat in

lhrem Unternehmen.

Managementberatung (Business Consulting)

e Aufbau und Optimierung von Vertriebsorganisationen — Steigerung von Effektivitat, strategische

Ausrichtung und Prozessoptimierung.

e Markenentwicklung und Zielgruppenmanagement — Definition von Zielgruppen, zielgerichtete

Ansprache und erfolgreiche Kommunikation fiir eine starkere Marktprasenz.

e Analyse und Optimierung interner Prozesse - Fokussierung auf Vertrieb, Marketing,

Qualitatsmanagement, Produktion und Produktmanagement zur Effizienzsteigerung.

e Strategische und operative Vermarktungsférderung — Entwicklung und Umsetzung von MaRnahmen

zur nachhaltigen Absatzsteigerung.



